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Formulário de 

	Inscrição de Projetos – Plano de Negócios 


	Identificação

	Empreendedor (es):

(Relacione o nome completo de todos os integrantes da equipe. destacar o líder da equipe)

	Endereço:


	Telefone:
Cel:


	e-mail: 

	Site: (se possuir)
	Protocolo:

(não preencher)

	Empreendimento

	1 – Sua idéia é inovadora? (máximo de duas páginas)

(Descreva a idéia de negócio de forma a deixar claro qual a inovação a ser oferecida pelo produto ou serviço).
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2 – Quais objetivos pessoais o motivaram na concepção de sua idéia? (máximo de duas páginas)
(Considerando o projeto de vida do (s) sócio (s), procure (m) refletir sobre qual será a sua relação pessoal com o negócio que se quer viabilizar a partir da idéia proposta. Reflita (m) como as motivações, atributos e aspirações se encaixam nesse projeto).


3 – Posicione seu negócio na cadeia produtiva do setor onde o produto/serviço a ser desenvolvido se encontrará inserido, especificando o nicho de mercado a ser explorado. (máximo uma página)
(Visualize seu negócio como parte de uma cadeia produtiva, um elo dentro de um setor/segmento produtivo. Procure compreender como ele se posicionará, a partir da compreensão das Relações com os distribuidores, representantes e os clientes e com os seus competidores que Produzem produtos e serviços similares e/ou substitutos).


4 – Levando em consideração os fatores de produção, caracterize os elementos necessários para desenvolver a sua idéia de produto/serviço e estruturar o processo de produção que possibilitará produzir a solução proposta. (máximo uma página)
(Qual a tecnologia necessária para produção do produto ou serviço? Qual o grau de domínio desta tecnologia? Qual o grau de especialização da mão-de-obra a ser utilizada? Os insumos (matéria-prima, conhecimento) é de fácil aquisição? Que outros fatores produtivos influenciam o futuro negócio positiva e negativamente?


5 - Apresente a estratégia competitiva do negócio que irá viabilizar a comercialização do produto/serviço, para que o negócio tenha sustentabilidade no curto, médio e longo prazo. (máximo de duas páginas)
(Os elementos já desenvolvidos agregam um conjunto de informações que possibilitam ter uma visão global, necessária para traçar uma estratégia competitiva para garantir a sustentabilidade do negócio. Visualizar o diferencial competitivo que o negócio terá em relação aos competidores e os valores percebidos pelo futuro cliente).

6 - Estimativa do montante de recursos financeiros a ser investido para desenvolver a sua idéia de produto/serviço e estruturar o negócio e as fontes de recursos disponíveis para tanto. (máximo uma página)
(Fazer um demonstrativo dos itens e dos valores necessários para o desenvolvimento do projeto. Explicar como se obterá os recursos para seu desenvolvimento. Fazer uma estimativa mínima de dois anos.).












































